En los tres meses de temporada no se con

me ni el 5% de la produccion anual

Vender la sidra embotellada sigue siendo la

E. L

DONOSTIA, «Pan de hoy
y hambre de mananar. Con
esta frase lapidaria resume
Miguel Angel Saéz los bene-
ficios que la «probaketan re-
porta a los sidreros. «No po-
demos pasar por alto que
en los tres meses y medio
de sidreria no se consume
ni el cinco por ciento de
toda la produccién anual.
El resto hay que embotellar-
lo, y lo que es mds dificil, so-
bre todo en Euskadi, ven-
derlo.

La Asociacion de Cose-
cheros de Gipuzkoa viene
luchando denonadamente
por lograr el aumento del
consumo de la botella de si-
dra. Como bien apunta José
Mari Saizar, las comparacio-
nes son odiosas, pero en
este punto resulta ineludi-
ble hacerlo con Asturias. Se-
gun Saizar, mientras en-
cualquier bar de Asturias
consumen del orden de 30

a 35 cajas de sidra diarias,
la venta de

en Gipuzkoa
20 s al afo es ya algo

asignatura pendiente de los cosecheros

Asociacién se ha marcado el
objetivo de penetrar en dos
mercados todavia, practica-
mente, virgenes. En este
sentido, José Mari Siazar se
ﬁostré muy llas;ﬁnadg por

juego puede ofrecer
la bolsa g:ela compra. «£s
un mercado en el que, aun-
que sea lentamente, esta-
mos penetrando. Las amas
de casa empiezan a coger
botellas de sidra para el
consumo semanaly. La eti-
quetacion de la botella no
puede demorarse por mds
tiempo y en esa labor anda
la Asociacién de Coseche-
ros.

El segundo campo de ac-
cion «no puede ser otro que
el resto de Euskadi», subr.
ya Miguel Angel Siez. ah
mercado de Gipuzkoa no
creemos que vaya a dar
mucho mds de si» Tal y
como explican estos dos re-
presentantes de la Asocia-
;xén. -es%os apredando



